Deutsche Bank

Checkliste: Markt- und Standortanalyse

Kinftige Praxisanschrift

Patientenkreis / MarktgroBe

(Anzahl der potenziellen Patienten und deren
Struktur, z. B. privat versicherte, gesetzlich
versicherte, einkommensstarke Patienten,
Einzugsgebiet)

Prognose des ,relevanten Marktes™"

fir die nachsten 5 Jahre

(moglichst lange Zukunftsperiode anstreben,
auch wenn Prognosesicherheit darunter leidet,
Umfeldanalyse)

Wettbewerber )
(Name, Sitz, Geschlecht, Alter, Offnungszeiten,
Parkplatze, Infrastruktur, Praxisausstattung)

Starken im Vergleich zu Wettbewerbern
(z. B. Qualitat, Service, Zuweiser, Empfehlungen,
Kooperationen, Netzwerke)

Diese Felder betreffen den sogenannten ,relevanten Markt” und dessen Kaufkraft/ Nachfrage. Der ,relevante Markt” kann in Abhangigkeit vom jeweiligen Vorhaben
nach den unterschiedlichsten Kriterien abgegrenzt werden, etwa:

— ,raumlich™: z.B. einzelne Hauserblocks, StraBen, Stadtteile, Gemeinden
- .dienstleistungsbezogen”: z. B. Leistungspalette
- .zeitlich”: gesetzliche Beschréankungen
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Schwachen im Vergleich zu Wettbewerbern

Anforderungen an die Infrastruktur Ihres
.Wunschstandortes”

Ggf. bereits getroffene Wahl (z. B. Verkehrsan-
bindung / prominente Lage / FuBlaufigkeit /Park-
und Stellplatze / Stockwerke der Praxis / Aufzug
vorhanden/ Energieversorgung /stadtebauliche
Planungen/ Miet- und Pachtniveau / steuerliche
Aspekte / Expansionsmaoglichkeit)

Personal
(Anzahl / fachliche Eignung im Einzugsgebiet
vorhanden, Lohn-/ Gehaltsniveau)

Sach- und Personalkosten

(z. B. Kosten fiir Miete / Pacht und Léhne /
Gehalter - hier: etwaige Unterschiede
Innenstadt/ Randlage / Umland)

Praxisimmobilie / -raume

(prufen, ob die geplante Praxisimmobilie gewerb-
lich genutzt werden kann, Mietraume / Kauf,
berufsrechtliche Anforderungen erfullt, statische
Voraussetzungen: Praxisraume barrierefrei)
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